用友T3价值亮点

账套管理之数据传递优势分析
用友 T3——通过帐套之间的数据复制功能，更加快捷有效的进行多帐套之间的数据传递，随心所欲复制想要的数据（包括所有的设置、往来单位、存货档案、凭证、业务单据等等） ，大大降低重复劳动； 弹 指间完成第二套帐的业务。跨帐套/年度查询，支持所有的财务账表、业务数据查询，通过一次就能方便的 将所有年度、账套的数据查询出来，不仅节省时间、方便操作，更加有利于进行多个单位的数据进行分析 与汇总。
 金蝶KIS9.1SP1——复杂的数据交换平台，要完成数据交换必须逐个“新建任务”才能完成，并且部份数据通过数据交换平台完成，部份内容（如凭证）必须登录帐套完成，操作复杂、步骤繁琐（必须先引 出，再引入） ，非专业人员根本无法完成！ 
速达 5000 工业版——通过简单的导入导出功能进行基础资料传递，完成部份基础数据互换；必须通过特定的格式进行操作，对操作人员要求高；账套启用限制了应用灵活性，后期调整难度非常大，无法保证 账套应用的灵活性；账套一旦启用，所有初始化数据将不能修改，后期随着业务发展账套的调整成为无法 实现的梦想！ 
账套管理之安全优势分析 
用友 T3——功能强大的自动备份，不需要操作人员手工完成，简单的设置后一劳永逸，既可以备份在本机， 也可以是网络中的其他电脑、 移动硬盘等， 彻底摆脱系统故障、 误操作、 人为损坏等带来的困扰！ 重 要的是：指定的时间没开机也没关系，电脑开机后依然有效！通过自动备份能够有效防止“灾害”带来的 损失；打开“用友 T3”时，操作者只能看到有权限看到的账套；账套隐藏：该看的人方便快捷，不该看的 人无法查看；
金蝶 KIS9.1SP1——  支持自动备份，但是多个账套时必须一个一个账套设置，一方面增加了操作复杂程度，另一方面并没有体现以人为本的宗旨；一旦账套多时，不仅设置过程复杂，而且很难记住有效的 备份时间；所有用户都能查看新增加的账套，无法保障用户的账套安全！不支持账套隐藏功能！遗憾的是： 一旦设置的时间没有开机，就得等下次了！ 
速达 5000 工业版——支持账套备份、恢复、修复、引入、压缩功能；针对账套安全仅有自动备份功能， 定时按账套备份，当账套数量多时，工作量较大；当手工备份账套时必须停止服务，直接影响其他用户的 正常使用；不支持账套隐藏功能，所有账套全部暴露在外；
资金管理之信用控制优势对比分析 
用友 T3——完善的信用控制，通过“信用额度”、“信用期限”覆盖了从“销售订单”、“发货单”到“销售发票”的全程控制与预警；避免客户坏账发生，降低经营风险，从“事前控制”推动企业管理进 步；
金蝶 KIS9.1SP1——金蝶 KIS9.1SP1 只支持信用额度设置，不支持客户信用期限；信用额度只能进行提醒，无法控制业务流程；信用额度提醒功能仅限于出库单，无法针对“报价”、“订单”等进行提醒； 单薄的功能在应用后期必会加大坏账损失发生和流动资金周转缓慢的可能性。
速达 5000 工业版——信用天数与信用额度形同虚设，并没有在流程中起来监控业务，保障企业利益的作用；销售价格没有控制，置企业利益于不顾，无法保障应用的价值；启用账套前一经选择业务流程，就 无法适应企业多样化的应用模式； 
资金管理之账龄分析优势对比分析 
用友 T3——丰富的账龄分析查询条件，全面、多角度的通过“客户、地区、部门、业务员”来分析往 来账款，将业务发生与业务发生责任人紧密联系起来，责任到人，从根本上杜绝坏账发生，进一步保障往 来风险，确保企业利益！将要求实时、编制复杂的账龄分析瞬间展示，是财务工作者得力的好帮手。
金蝶 KIS9.1SP1——不提供业务账龄分析，无法查询业务账龄，不能按业务发生日期了解账龄；不提供客户账龄比率分析，无法了解不同客户应收所占的比率； 
速达 5000 工业版——无法查询应收科目往来账龄；无法区分业务日期与制单日期对应的账龄；分析对象异常简单，无法明确部门应收账龄、业务人员往来账龄……往来情况无法责任到部门、地区、分类、人 员等等，简单的分析条件无法支持多样化的需求；无法体现往来单位账龄比例； 
资金管理之货、票、款对账优势对比分析
用友 T3——动态的发货数量/金额、已经开票数量/金额、未开票数量/金额、开票后回款金额以及未回款金额，及时反映，对账清晰明了；客户往来款项清理勾对方便快捷，直观展现客户欠款两清情况。
金蝶 KIS9.1SP1——不提供以业务流程为导向的纵向查询，比如无法完成商品的订单、发货与发票、结算情况汇总，不提供应收账款、未结算等数据查询；无法提供往来经营数据，没有货、票、款对应查询 的功能；
速达 5000 工业版——往来信息全部孤立，无法将货（订-发）与票、款对应起来，根本无法详细了解某个客户的订单情况、发货情况、开票情况与结算情况，究竟有多少已经回款，欠款有多少，全都是一笔 糊涂账，应用难度大，不能有效体现企业整体的往来情况；
 易用性之系统预置优势对比分析 
用友 T3——预置 40 个行业模版与她们对应的报表模版，用户快速出具财务各类报表；用户快速建账， 快速处理业务并出具相关报表，业务流程不需过多设置；通过专业的系统预置，弥补用户了解行业知识与 行业报表知识不足。
金蝶 KIS9.1SP1——需要系统启用，无法随时修改期初设置，一旦设置，后续的调整将没有可能；不提供行业预置，金蝶 KIS9.1SP1 只支持 2007 会计准则； 
速达 5000 工业版——仅仅支持 4 种会计科目体系， 预置的系统模版非常少，无法满足企业多样化的核算方式；不支持多选录入，无法支持大规模基础档案，模糊查询速度无法保障使用效率； 
易用性之流程导航优势对比分析 
用友 T3——流程导航，新手快速上手；彻底摆脱传统软件的弊端，吸收先进的管理经验，引入流程导航的人性化界面，即使没有操作过软件的人员也能清楚的掌握业务流程；每位操作人员按需配置个性化界 面，工作更方便；
金蝶 KIS9.1SP1——只支持非常简单的流程导航功能，不支持自定义的个性报表与界面；缺少业务流程中的核心步骤，如：采购费用分摊、销售毛利预测等，无法准确核算商品成本，不能提高销售效率，大 大制约企业的应用效率；不支持以业务单据为立账标准，非标准、简约、优化的业务流程管理需求；
速达 5000 工业版——流程导航繁杂，没有以业务流程为导向；界面不支持自定义，无法支持新业务人员快速上手； 
易用性之远程异地应用优势对比分析 
用友 T3——全面支持远程应用，解决异地使用、查询等所有业务处理，对于操作者来说，完全不用考虑地区问题，安全快捷实时使用！简单的配置，支持用友通全线产品异地使用。
金蝶 KIS9.1SP1——支持传统的 VPN 应用模式，安全性低，使用速度慢，无法满足大规模应用；
速达 5000 工业版——支持动态域名应用的远程模式； 
易用性之学习中心优势对比分析
用友 T3——操作期间，学习中心帮助操作者“随学”、”随用“，实时保障人员能力进步；视频教学直观易学，案例操作贴近实际；通过”会计实务“、”职能素养“、”管理能力“、”技术能力“等全面 提升，轻松工作，轻松学习！ 没有学习中心；
金蝶 KIS9.1SP1没有学习中心； 
速达 5000 工业版没有学习中心； 
忽视操作人员的能力提高，不能提供用户能力成长的保障； 没有针对用户的教学视频，用户只能从日常操作中不断的通过总结问题来增加综合应用能力； 日常应用中的小问题只能通过经销商提供低效的服务来解决；
易用性之移动商务优势对比分析 
用友 T3——将企业管理延伸到手机，实现“随时随地随身”的移动管理，从而辅助企业应对信息高效的要求和挑战，全面提升企业管理效率。 通过创新的企业移动应用运营平台，实现企业商务及管理的移动化 应用， 
金蝶 KIS9.1SP1 不支持此功能 
速达 5000 工业版不支持此功能 
业务流程之流程监控优势对比分析 
用友 T3——制度流程驱动、表单呈现、提高管理能见度，随机协作过程、结果可视化、提高授权的有效性，建立体系化管理手段的实施平台； 通过创新的企业移动应用运营平台，实现企业商务及管理的移动化应用， 
金蝶 KIS9.1SP1——不支持流程监控；应用模式与速达 5000 工业版一样；
速达 5000 工业版——信用天数与信用额度形同虚设，并没有在流程中起来监控业务，保障企业利益的作用；销售价格没有控制，置企业利益于不顾，无法保障应用的价值； 
业务流程之毛利预测优势对比分析 
用友 T3——把控销售合同的最低售价，防止价格漏洞，同步即时参考历史交易价格和对每笔合同的毛利预测，确保公司利益的同时，提高接单响应和服务质量； 
金蝶 KIS9.1SP1——不支持毛利预测；无法在销售订单环节提供参考；无法快速、合理的报价，保证公司利益；无发货单、发票打印控制，容易造成多发货或重复发货损失，核销对账难度及工作量加大，效 率、准确性降低； 
速达 5000 工业版——无法提供实时的销售毛利预测，无法为销售报价提供盈利参照依据；提供的年度毛利分析不能准确核算商品毛利分析； 
灵活的生产管理优势对比分析 
用友 T3——为保障生产正常开展，系统自动生成领料单，并且支持多次领料、分单和签收；实时反映用料情况；更加符合实际业务流程；简单易用的生产管理功能致力于解决离散型制造企业、简单制造企业 的“以销定产“、”以产定购“等业务流程管理；通过生产领料严格控制原料损耗，降低企业成本；系统 自动根据用料、安全库存、可用量等一系列参数核算合理的采购数量，更进一步提高企业采购合理性；
业务费用、成本分配优势对比分析
用友 T3——独有的采购费用分摊，让企业的采购成本核算更加准确，企业销售毛利更加真实；按单个—— 或汇总加工单计算，费用分摊方式：手工输入、产品数量、直接材料；直接材料通过未分配材料出库单明 细或汇总，按全部或部分数量进行分配；未完工、完工的生产加工单关联采购、领料货物完工情况详细情 况,其中领料反映最终损耗及损耗率的情况。 
金蝶KIS9.1SP1——不提供业务费用分摊，无法保障商品采购成本准确性; 不能按客户为中心产供销业务模式，供应链协同性差、效率低、成本高不提供生产加工功能；无科学采购计划，人为判断，不及时、 准确，容易造成材料积压或缺料的损失。
速达 5000 工业版——不提供业务费用分摊，无法保障商品采购成本准确性; 不支持限额领料，无法控制原料损失；不支持以产定购的应用模式，通过 MRP 计算后无法直接进行采购下单；没有生产加工进度查 询，无法详细了解生产中的产品加工进度。 
全方位预警的优势对比分析 
T3——通过集中的异常情况预警，完善业务发生的事前预警机制；不仅针对货款(资金)进行全面 用友预警，还将货物(商品)库存状况的异常情况进行全面展现，更把待完成业务集中呈现，有力的保障业务开 展的持续性，通过系统有效的促进企业内部管理；
金蝶 KIS9.1SP1——系统不提供主动预警，必须由操作者查询后才能提供结果，没有预警的作用； 
速达 5000 工业版——仅提供五种报警内容，所有的预警都必须再次打开才能查询；不提供待完成业务查询、业务员考核、价值客户查询、价值商品等； 
经营指标之预算及执行情况分析
用友 T3——通过预算加强对各部门费用、收支管理，实时把控日常费用开支情况，提供按部门、项目、收入、成本费用、科目、利润等，提供多角度的预算执行分析报告； 
金蝶 KIS9.1SP1不支持预算及执行情况分析； 
速达 5000 工业版不支持预算及执行情况分析； 
经营管理之指标呈现优势分析
用友 T3——同时还对部门、员工期间内销售、回款、毛利等不同指标进行业绩考核，对比分析计划与实际完成情况，进一步完善公司激励机制，帮助企业完成销售目标。 
金蝶 KIS9.1SP1——不能多角度（客户、地区、部门、业务人员等）提供围绕销售、收款、库存、采购、商品的分析报表；所有数据以财务、业务数据为主，无法提供企业经营管理的决策依据； 
速达 5000 工业版——不能让决策者清晰了解按客户、地区、业务人员等分析企业的最大贡献对象，无法详细明确不同对象的分析，不能提供决策关键价值分析参数； 
报表查询之自定义报表管理优势分析 
用友 T3——为企业提供个性化定制查询，提高决策支持力度；满足企业各种各样的查询需求，提高代 理交付能力；为伙伴提供增值空间。 
金蝶 KIS9.1SP1——不支持报表自定义，无法满足企业个性化的报表查询要求；不能提供决策完整的企业决策依据，无法摆脱传统的感性决策习惯。 
速达 5000 工业版——不支持报表自定义查询，没有个性化报表查询的概念，无法提供企业决策者的决策依据；提供的是零散的业务报表，如果需要查询以业务流程为导向的数据，必须通过大量的手工汇总工 作，无法摆脱手工核算的思路； 
